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HIGH DESERT PADA PT HARMONI DINAMIK INDONESIA
MALANG

ABSTRAK

Multi Level Marketing High Desert atau di Indonesia lebih dikenal
sebagai PT Harmoni Dinamika Indonesia adalah perusahaan multi nasional
yang bergerak di berbagai negara meliputi Hongkong, Filipina, Malaysia,
Singapura, yang berpusat di Phoenix Arizona USA. High Desert Indonesia
didirikan di Jakarta pada tahun 1993.

High desert mempunyai moto A Helping People Business yaitu
usaha membantu sesama mendapatkan sehat dan sejahtera, sehat melalui
produknya dan sejahtera melalui bisnisnya. Atas dasar kondisi di atas
dipandang perlu untuk mengetahui Penerapan Sistem Informasi Akuntansi
Dapat Digunakan Sebagai Dasar Pengambilan Keputusan Penjualan Kredit
Untuk Produk Food Supplemen High Desert Pada PT. Harmoni Dinamika
Indonesia. Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui penerapan sistem
akuntansi penjualan kredit pada PT. Harmoni Dinamika Indonesia Malang.
Bagaimana Sistem Informasi Akuntansi Penjualan kredit pada PT. Harmoni
Dinamika Indonesia Malang telah memenuhi Sistem Informasi Akuntansi
yang memadai. Metode penelitian yang digunakan adalah metode analisis
deskriptif.

Hasil penelitian yang dilakukan menunjukkan bahwa sistem
akuntansi penjualan kredit pada PT. Harmoni Dinamika Indonesia Malang
sudah cukup baik namun perlu dilakukan pemisahan fungsi pencatatan ke
dalam jurnal penjualan dan buku besar pada bagian akuntansi.

Kata Kunci : Sistem Informasi Akuntansi, Penjualan Kredit.

BABI

PENDAHULUAN
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A. Latar Belakang Masalah

Perusahaan didirikan untuk mencari laba yang sebesar-besarnya dan
untuk dipertahankan kelangsungan hidup usahanya. Tentu saja kelangsungan
usaha ini dapat terwujud jika barang atau jasa yang ditawarkan dapat diterima
di pasaran, dan dapat menarik pangsa pasar. Oleh karena itu, penting untuk
perusahaan mempelajari sistem penjualan, karena penjualan merupakan
sumber penghasilan bagi perusahaan. Salah satu cara yang digunakan untuk
meningkatkan penjualan adalah dengan menggunakan sistem penjualan kredit.

Multi level Markerting adalah salah satu strategi pemasaran dengan
membangun saluran distribusi untuk memindahkan produk dari pabrik
langsung ke konsumen, strategi seperti ini membuka kesempatan bagi
seseorang yang ingin memiliki usaha sendiri, dengan modal yang rendah,
penghargaan dan bimbingan, resiko kecil pendapatan tak terbatas atau besar,
perluasan usaha atau ekspansi usaha karena kebutuhan akan tempat usaha dan
persediaan produk sudah disiapkan oleh perusahan, serta tim manajemen yang
membantu semua pekerjaan administrasi dari distributor.

Multi Level Marketing High Desert atau di Indonesia lebih dikenal
sebagai PT Harmoni Dinamika Indonesia adalah perusahaan multi nasional
yang bergerak di berbagai negara meliputi Hongkong, Filipina, Malaysia,
Singapura, yang berpusat di Phoenix Arizona USA. High Desert Indonesia

didirikan di Jakarta pada tahun 1993.
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High desert mempunyai moto A Helping People Business yaitu usaha
membantu sesama mendapatkan sehat dan sejahtera, sehat melalui produknya
dan sejahtera melalui bisnisnya. High Desert adalah suatu label makanan
kesehatan yang diproduksi oleh CC POLLEN CO. Yang didirikan oleh
Royden Brown, yaitu perintis produk lebah madu terbesar di Amerika Serikat
yang menghasilkan Honey bee pollen atau serbuk sari lebah madu dan juga
pengekspor produk-produk lebah terbesar di dunia hingga saat ini.

Sebagai perusahaan Multi Level Marketing yang memiliki sistem
pendistribusian yang menyalurkan barang dari pabrik ke konsumen tentunya
melalui memiliki distributor. Distributor yang dimaksud dalam Multi level
Markerting High Desert adalah seorang penyalur suatu barang barang dari
pabrik langsung ke konsumen, PT Harmoni Dinamika Indonesia memasarkan
produk-produknya secara Direct Selling, dengan menggunakan sistem luar
biasa yang disebut Network Marketing, atau dengan nama Multi Level
Marketing.

Prinsip usaha ini adalah membentuk suatu jaringan (network), yaitu
jaringan orang-orang yang bergabung dengan Distributor. Sistem Network
Marketing memungkinkan setiap Mitra High Desert untuk mengembangkan
organisasi bisnisnya secara tidak terbatas dengan mengajak kenalan atau
kerabatnya untuk bergabung bersamanya (disebut recruiting/sponsoring), dan
mereka juga bisa mengajak kerabatnya lagi, demikian seterusnya. Dari hasil
penjualan seluruh grup, Mitra Hight Desert yang telah mengembangkan

grupnya ini akan mendapatkan presentase keuntungan, maka bisa
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mendapatkan penghasilan tak terbatas, tergantung dari keaktifan dan besar
grup di bawahnya. Dalam pemasaran dan pengembangan grupnya, setiap
Mitra Hight Desert bebas melakukannya di seluruh wilayah Indonesia.

Sebagai seorang distributor yang memiliki tanggung jawab di atas
dapat dikatakan bahwa seorang distributor adalah seorang pengusaha yang
harus memperbincangkan produk untuk mengenalkan kepada konsumen
sangat dibutuhkan tingkat pengambilan keputusan  yang cukup agar
konsumen yang mendengarkan suatu presentasi produk merasa yakin dan
percaya atas informasi yang diberikan sehingga bergabung menjadi konsumen
tetap atau berpatner dalam usaha yang ditawarkan.

Untuk mewujudkan hal tersebut diperlukan kerja sama dan komunikasi
yang harmonis antara pimpinan dan karyawan. Keberhasilan manajemen
perusahaan sangat bergantung dari sumber, keakuratan dan ketepatan waktu
informasi yang diperoleh.

Masalah yang di hadapi oleh perusahaan saat ini adalah kurangnya
penggunaan Sistem Informasi Akuntansi sebagai informasi penjualan kredit,
sehingga mengakibatkan informasi yang digunakan kurang tepat dalam
pengambilan keputusan penjualan kredit. Oleh karena itu  perusahaan
kesulitan mendapatkan laporan didalam penjualan kredit. Misalnya
manajemen memerlukan tipe, kuantitas dan kualitas informasi lebih dari
keadaan sebelumnya untuk menunjang pelaksanaan fungsi-fungsi

perencanaan dan koordinasi.



PLAGIARISME ADALAH PELANGGARAN HAK CIPTA DAN ETIKA

B.

18

Atas dasar inilah maka penulis merasa tertarik untuk memilih judul "
SISTEM INFORMASI AKUNTANSI PENJUALAN SEBAGAI DASAR
PENGAMBILAN KEPUTUSAN PENJUALAN KREDIT UNTUK
PRODUK FOOD SUPPLEMEN HIGH DESERT PADA PT HARMONI
DINAMIKA INDONESIA MALANG"

Rumusan Masalah

Berdasar latar belakang penelitian maka permasalahan yang
membutuhkan penelitian lebih lanjut adalah bagaimana penerapan sistem
informasi akuntansi penjualan dapat digunakan sebagai dasar pengambilan
keputusan penjualan kredit untuk produk Food Supplemen High Desert pada

PT Harmoni Dinamika Indonesia?

C. Tujuan dan Manfaat Penelitian

1. Tujuan Penelitian
Untuk mengetahui penerapan sistem informasi akuntansi penjualan dapat
digunakan sebagai dasar pengambilan keputusan penjualan kredit untuk
produk Food Supplemen High Desert pada PT Harmoni Dinamika
Indonesia.
2. Manfaat penelitian
a. Bagi peneliti
Hasil penelitian ini diharapkan dapat menambah wawasan dan
memperluas pola pikir secara ilmiah dalam bidang akuntansi terutama

dalam memahami sistem informasi akuntansi penjualan sebagai dasar
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pengambilan keputusan penjualan kredit untuk  produk Food
Supplemen High Desert pada PT Harmoni Dinamika Indonesia.

b. Bagi perusahaan
Hasil penelitian ini diharapkan dapat memberikan masukan kepada
pihak manajemen dalam mencari jalan keluar yang dihadapi dalam
mengatasi masalah-masalah yang dihadapi perusahaan yang berkaitan
dengan judul tersebut.

c. Bagi pihak lain
Hasil penelitian ini diharapkan dapat menjadi acuan dan referensi

dalam melakukan penelitian selanjutnya yang sejenis.



