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BAB V 

PENUTUP 

   

A. Simpulan 

 Berdasarkan hasil dan pembahasan dalam penelitian ini dapat ditarik 

kesimpulan bahwa pelaksanaan fungsi saluran distribusi berpengaruh 

signifikan terhadap volume penjualan susu pasteurisasi di KUD DAU 

Kabupaten Malang, dapat dibuktikan bahwa t hitung > t tabel yaitu 6,124 > 

2,132 dengan nilai signifikansi 0,004. Sedangkan besarnya pengaruh R square 

adalah 0,880 artinya sebesar 88% keragaman volume penjualan (Y) di 

Koperasi Unit Desa (KUD) DAU Kabupaten Malang dapat dijelaskan oleh 

keragaman pelaksanan fungsi saluran distribusi, sedangkan sisanya 9,6% 

ditentukan oleh faktor lain diluar faktor variabel yang diteliti, dengan 

persamaan model regresi Y = 0,41 + 0,571X.  

 

B. Saran 

1. Dari kesimpulan yang dikemukakan di atas sebaiknya Koperasi Unit Desa 

(KUD) DAU tetap mempertahankan saluran distribusi yang digunakan, 

karena pada dasarnya saluran distribusi yang digunakan sudah baik. 

2. Para distributor tetap bekerjasama dalam menjalankan tugas agar terjadi 

sistem kerja yang menyeluruh sehingga proses saluran distribusi berjalan 

dengan lancar. 
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