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BAB V 

PENUTUP 

 Dari uraian masalah yang dihadapi perusahaan, serta pemecahan masalah 

yang telah dibahas pada bab terdahulu, maka peneliti dapat menarik kesimpulan 

dan memberikan saran-saran yang dapat dipergunakan sebagai bahan 

pertimbangan untuk penyempurnaan produksi dan persediaan barang jadi yang 

akan datang. 

A. Simpulan 

Berdasarkan dari analisis data dan permasalahan yang dihadapi oleh CV. 

Sari Mulya, maka peneliti memberikan simpulan: 

1. Perusahaan tidak pernah membuat anggaran penjualan dan anggaran 

produksi untuk perencanaan dan pengendalian barang jadi, sehingga 

investasi pada persediaan barang jadi menjadi besar. Pemecahan dari 

masalah ini dengan menyusun anggaran penjualan dan anggaran 

produksi agar investasi dalam persediaan barang jadi dapat ditentukan 

sesuai dengan kebutuhan perusahaan dan perbandingan antara 

produksi dengan volume penjualan tidak terjadi kelebihan persediaan 

atau over stock. 

2. Dengan adanya pengendalian persediaan barang jadi yang diperlukan, 

maka tingkat perputaran persediaan barang jadi makin cepat. 

Akibatnya waktu terikatnya modal makin pendek, sehingga sisa modal 

yang ada dapat diinvestasikan pada aktiva lainnya yang lebih efisien 

dan dapat memperkecil biaya-biaya. 
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3. Setelah melakukan proyeksi dan pengendalian terhadap persediaan 

barang jadi, maka manajemen perusahaan dapat membuat kebijakan 

dan memikirkan cara bagaimana menjual barang jadinya agar ditahun 

selanjutnya perputaran persediaan barang jadi dapat terwujud sesuai 

dengan rencana. 

B. Saran 

1. Dengan penyusunan anggaran penjualan yang efektif, data-data yang 

disajikan dalam anggaran penjualan dapat digunakan sebagai dasar 

untuk membuat pengendalian barang jadi. 

2. Dalam menyusun anggaran penjualan hendaknya mengikutsertakan 

semua bagian yang terikat dan berkepentingan dengan anggaran, 

sehingga masing-masing bagian memiliki kewajiban untuk ikut serta 

bertanggungjawab terhadap keberhasilan dan realisasi anggaran 

penjualan. 

3. Dalam menentukan proyeksi laporan keuangan untuk tahun berikutnya 

menggunakan metode Common Size, sehingga didapatkan proyeksi 

yang efisien atas laporan keuangan. Selain itu agar manajemen dapat 

mengevaluasi dan mengambil keputusan untuk penjualan ditahun yang 

akan datang. 
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