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BAB V

PENUTUP

A. Simpulan

Dari hasil analisis dan interpretasi data pada perusahaan, maka

dapat dikemukakan beberapa simpulan sebagai berikut :

1. Tujuan penelitian ini adalah untuk mengetahui efektifitas dan efisiensi
sistem pengendalian manajemen dalam meningkatkan penjualan pada

Perusahaan Rokok Gudang Sorgum Malang.

2. Perusahaan Rokok Gudang Sorgum Malang merupakan perusahaan
yang bergerak di bidang produksi rokok, adalah perusahaan yang
tujuannya memeroleh laba yang optimal. Dalam menjalankan
aktivitasnya, khususnya pada bagian penjualan mengalami masalah
yaitu target penjualan belum dapat tercapai yang disebabkan karena
kurang tepatnya sistem pengendalian manajemen pada bagian

penjualan.

3. Dalam menghadapi masalah tersebut di atas, peneliti mengusulkan
untuk mengadakan perbaikan terhadap sistem pengendalian
manajemen Kkhususnya pada bagian penjualan yang berlaku pada

perusahaan dengan cara sebagai berikut :

a) Melakukan ramalan penjualan dengan menggunakan analisis Trend

Linier metode Least Square.
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b) Melakukan evaluasi terhadap sistem pengendalian manajemen atas

penjualan.

4. Dalam pelaksanaan operasinya perusahaan mengalami sedikit
peningkatan. Hal ini disebabkan kurang tepatnya sistem pengendalian
manajemen pada bagian penjualan maka mengakibatkan laba yang
dicapai tidak maksimal. Seharusnya dalam menetapkan target
penjualan perusahaan melakukan ramalan penjualan sehingga target
penjualan yang ditetapkan dapat tercapai dan laba yang dicapai dapat

maksimal.

5. Dengan adanya usulan perbaikan terhadap sistem pengendalian
manajemen Kkhususnya pada bagian penjualan yang berlaku pada
perusahaan maka dapat diketahui permasalahan yang terjadi. Oleh
karena itu, perusahaan harus mengevaluasi sistem pengendalian
manajemen penjualan karena besarnya penjualan ditentukan dengan
kebijakan-kebijakan penjualan yang telah ditetapkan oleh perusahaan.
Dengan demikian, sistem pengendalian manajemen penjualan baru

bisa efektif dan efisien.

B. Saran

Berdasarkan hasil analisis pada perusahaan, maka peneliti
memberikan saran yang diharapkan dapat membantu perusahaan dalam

meningkatkan penjualan. Sarannya adalah :
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1. Perusahaan harus memperbaiki penetapan target penjualan, target
harga pokok penjualan yaitu dengan menggunakan analisis trend linier

untuk meramalkan penjualan pada tahun-tahun yang akan datang.

2. Perusahaan harus mengevaluasi sistem pengendalian manajemen

penjualan untuk dapat mencapai penjualan yang efektif dan efisien.

Demikian saran yang dapat diberikan peneliti, diharapkan saran ini
dapat membantu perkembangan perusahaan sehingga tujuan perusahaan

dapat tercapai.
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