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BAB V 

PENUTUP 

A. Simpulan 

Dari perhitungan yang diberikan perusahaan dan berdasarkan hasil penelitian 

yang dilakukan pada perusahaan makanan ringan Gempol, Ngunut 

Tulungagung maka peneliti dapat mengambil kesimpulan sebagai berikut : 

1. Perusahaan Gempol  memroduksi makanan ringan jenis keciput, untir-untir, 

kuping gajah, dan uler-uleran. Dalam menentukan harga jual antara target 

dan realisasi tahun 2009-2011 belum melakukan klasifikasi biaya secara 

tepat shingga laba yang diperoleh tidak maksimal dan  volume penjualan 

tidak meningkat  maka diperlukan perencanaan kuantitas penjualan dan 

harga jual agar  perusahaan dapat bersaing dengan perusahaan lain dan lebih 

memerhatikan keadaan pasar.  

2. Hasil analisis permasalahan  yang ada maka  perusahaan harus melakukan 

pengklasifikasian biaya produksi secara benar sebagai dasar penentuan 

harga jual setiap produk, dan melakukan analisis selisih harga jual dan 

selisih kuantitas penjualan perusahaan untuk mengetahui perhitungan harga 

jual dan kuantitas penjualan yang tepat untuk setiap produknya. Selanjutnya 

dilakukan peramalan penjualan  tahun 2012 sampai dengan 2014 agar 

perusahaan lebih berhati-hati dalam menentukan harga jual dan kuantitas 

penjualan untuk tahun berikutnya. 

3. Hasil analisa selisih sesuai dengan langkah-langkah  pemecahan masalah 

tersebut, maka perusahaan dapat mengetahui besar selisih harga jual dan 

kuantitas barang seta penyebab terjadinya selisih laba atau rugi, sehingga 
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perusahaan dapat mengambil tindakan untuk menjaga agar pengendalian 

harga dan kuantitas pada periode berikutnya lebih efektif. Dan dengan 

peramalan kuantitas penjualan dan harga jual pada tahun 2012 sampai 

dengan tahun 2014 maka perusahaan dapat mengetahui kuantiats penjualan 

dan harga jual dengan menyesuaikan kondisi perekonomian saat itu. 

B. Saran 

Dari hasil kesimpulan yang telah dikemukakan , penulis menyarankan 

beberapa hal yang sekiranya dapat membantu mengembangkan perusahaan, 

yaitu : 

1. Perusahaan hendaknya membuat klasifikasi untuk menentukan harga jual 

dan membuat analisis selisih harga jual dan kuantitas penjualan agar dapat 

meningkatkan volume penjualan.  

2. Perusahaan hendaknya membuat peramalan penjualan agar dapat 

merencanakan penjualan dan harga jualnya secara tepat untuk thun-tahun 

berikutnya. 

3. Perusahaan harus meningkatkan kualitas produknya yaitu dengan cara 

memperbaiki   produk yang atau menciptakan produk baru yang sesuai 

dengan selera konsumen yang diinginkanDengan adanya peningkatan 

kualitas produk tersebut diharapkan konsumen akan terpengaruh dalam 

membuat keputusan untuk membeli produk tersebut. 

4. Perusahaan harus melakukan promosi penjualan secara efektif atas produk 

yang dihasilkan, karena promosi penjualan memunyai peranan penting 

dalam memperkenalkan hasil produksinya kepada para konsumen. 
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