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BAB V 

KESIMPULAN DAN SARAN 

 

A. Kesimpulan 

Dari pembahasan dan analisis serta intrepretasi data yang telah 

dilakukan sebelumnya maka dapat disimpulkan hal-hal sebagai berikut: 

1. Penelitian ini dilakukan dengan latar belakang adanya pemasalahan pada 

PT Gatra Perdanaputra yaitu sistem manajemen perusahaan yang  kurang 

baik dalam hal penyusunan anggaran penjualan. Kondisi tersebut 

dikarenakan manajer perusahaan sering mengalami pergantian sehingga 

manajer yang baru harus menyesuaikan diri dalam waktu yang relatif 

singkat. Faktor lain yang juga mempengaruhi adalah karena faktor edukasi 

manajer kurang sesuai jika harus menyusun suatu anggaran penjualan. 

2. Anggaran penjualan merupakan anggaran yang merencanakan secara lebih 

terperinci tentang penjualan perusahaan selama periode yang akan datang, 

yang didalamnya meliputi rencana tentang jenis (kualitas) barang yang 

akan dijual, jumlah (kuantitas) barang yang akan dijual, harga barang yang 

akan dijual, waktu penjualan serta tempat (daerah) penjualannya dan 

rencana ini berasal dari estimasi permintaan (dan kesanggupan untuk 

memasok) akan produk perusahaan pada harga tertentu. 

3. Jenis penelitian yang digunakan adalah studi kasus yang merupakan 

penelitian dengan karakteristik masalah yang berkaitan dengan latar 

belakang dan kondisi saat ini dari subjek yang diteliti, serta interaksinya 

dengan lingkungan. 
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4. Selama ini PT Gatra Perdanaputra kurang efektif dalam memilih metode 

pada proses penyusunan anggaran penjualan dalam satu periode. Sehingga 

dengan adanya hal tersebut maka laba yang diperoleh perusahaan juga 

tidak bisa maksimal.  

5. Total proyeksi penjualan selama satu periode berdasarkan metode least 

square adalah sebesar Rp.50.881.500.000,00 dan laba bersihnya adalah 

sebesar Rp.4.951.805.378,88. 

6. Metode least square merupakan salah satu metode yang cukup efektif 

dalam proses penyusunan anggaran penjualan perusahaan. Hal ini terbukti 

dengan adanya proyeksi tingkat laba yang diperoleh PT Gatra 

Perdanaputra yang nilainya relatif lebih tinggi.  

 

B. Saran 

Dari kesimpulan-kesimpulan tersebut maka saran yang dapat diberikan 

pada penelitian ini adalah sebagai berikut: 

1. Manajemen Internal PT Gatra Perdanaputra (pihak yang menyusun 

anggaran penjualan) sebaiknya lebih dapat memahami lagi tentang segala 

hal yang berhubungan dengan anggaran penjualan dalam suatu perusahaan 

sehingga pada akhirnya dapat menguntungkan bagi perusahaan yang 

dipimpinnya. 

2. Dalam periode-periode berikutnya metode least square dapat digunakan 

sebagai salah satu alternatif atau pilihan dalam proses penyusunan 

anggaran penjualan perusahaan. 

3. Karena kesalahan peramalan penyusunan anggaran, perusahaan tidak bisa 

menekan biaya-biaya yang terjadi dan pada akhirnya laba yang diperoleh 
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juga tidak bisa optimal.Perusahaan sebaiknya mengefisiensikan 

pembelanjaannya agar pengeluaran dapat diimbangi dengan realisasi 

penjualan.  

4. Perusahaan dalam menyusun anggaran penjualan sebaiknya melihat 

keinginan konsumen dalam memilih type mobil yang banyak digemari 

oleh konsumen berdasarkan kualitas, dan harga. 
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