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ANGGARAN PENJUALAN ALAT UNTUK MENGOPTIMALKAN

PENJUALAN PADA PERUSAHAAN PIA CAP MANGKOK MALANG

ABSTRAKSI

Tujuan penelitian ini untuk mengetahui anggaran penjualan sebagai alat untuk
mengoptimalkan penjualan. Jenis penelitian yang dilakukan adalah studi kasus
pada perusahaan PIA CAP MANGKOK dan jenis data yang digunakan penulis
adalah data kuantiatif. Metode pengumpulan data menggunakan observasi,
wawancara dan dokumentasi. Hal ini dikarenakan permasalahan pada perusahaan
sebelum tahun 2015 adalah belum menyusun anggaran penjualan dan hanya
berdasarkan perkiraan saja. Dengan hanya memperkirakan jumlah penjualan dari
segi kuantitas dan dalam rupiah membuat perusahaan ini tidak dapat
mengoptimalkan penjualan dan laba yang diperoleh. Hal ini juga dapat
mengakibatkan pemborosan biaya produksi.

Hasil analisis dengan menyusun anggaran penjualan perusahaan dengan
metode least square, maka perusahaan dapat menganalisis analisis selisih dan
ramalan penjualan untuk lima tahun kedepan dan dapat mengoptimalkan laba
yang diperoleh.

Kata kunci: Anggaran, Penjualan, Ramalan
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BAB |

PENDAHULUAN

A. Latar Belakang Masalah

Pada jaman globalisasi sekarang pertumbuhan ekonomi di Indonesia
sudah semakin maju, begitu pula persaingan di dunia sekarang semakin
pesat. Hal ini ditandai dengan banyaknya persaingan antar pelaku bisnis.
Persaingan yang terjadi ini dapat menimbulkan dampak positif bagi sebuah
perusahaan, karena dengan semakin berkembangnya perokonomian di
dunia, maka banyak persaingan yang terjadi di dunia. Dengan persaingan
ini perusahaan akan terus termotivasi untuk mengembangkan dan
mempertahankan usahanya agar tetap berjalan sampai dimasa yang akan
datang. Berkembangnya ilmu pengetahuan dan teknologi dalam beberapa
dekade terakhir ini perusahaan dapat menjadikannya sebagai sarana yang
digunakan untuk pengembangan usaha sebuah perusahaan.

Setiap perusahaan pasti mempunyai tujuan yang sama Yaitu
memperoleh keuntungan yang sebesar-besarnya sebagai sumber biaya
untuk kelangsungan hidup usahanya. Namun, pada umumnya kemampuan
yang dimiliki perusahaan untuk menjual hasil produksinya terbatas. Oleh
karena itu anggaran merupakan hal yang sangat diperlukan oleh sebuah
perusahaan industri. Anggaran yang sudah disusun dapat menjadi sebuah
acuan bagi manajemen dan staf dalam melaksanakan kegiatan usahanya.

Hal ini dapat menjadi alat bantu bagi sebuah perusahaan bila dikelola
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dengan sungguh-sungguh dengan menyusunan anggaran yang tepat bagi
sebuah perusahaan, agar perusahaan tetap berjalan.

Pengadaan bahan baku dan bahan penolong yang cukup juga menjadi
salah satu faktor yang penting dalam menjamin kelancaran proses
produksi, karena pengadaan bahan baku dan bahan penolong yang
berlebihan merupakan suatu pemborosan, karena biaya yang digunakan
untuk membeli bahan baku akan meningkat. Namun, sebaliknya
pengadaan bahan baku dan bahan penolong yang terlalu sedikit akan
menghambat proses produksi.

Penyusunan anggaran penjualan sangat penting bagi perusahaan,
karena dengan adanya anggaran penjualan yang tepat, maka dapat disusun
perencanaan kegiatan perusahaannya. Anggaran penjualan berisi kuantitas
produk, agar tercapainya keuntungan yang maksimum. Persediaan barang
jadi merupakan investasi yang penting bagi perusahaan, maka perusahaan
harus memberi perhatian lebih agar tidak terjadi investasi barang jadi yang
berlebihan di dalam perusahaan. Perusahaan harus mengambil keputusan
yang cepat dan tepat untuk menyelenggarakan tingkat persediaan sejalan
dengan kebutuhan perusahaan.

Perusahaan “PIA  CAP MANGKOK” yang menghasilkan kue
sebagai produksi utamanya. Perusahaan ini belum mempunyai anggaran,
dalam memproduksi dan mencapai keuntungan yang diinginkan home
industry ini masih menggunakan perkiraan dari tahun sebelumnya.
Sehingga home industry ini belum mempunyai anggaran penjualan yang

bisa dijadikan acuan untuk mendapatkan hasi penualan yang optimal.
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Berkaitan dengan uraian tersebut, maka penulis ingin mengambil
penelitian dengan judul :» ANGGARAN PENJUALAN SEBAGAI
ALAT UNTUK MENGOPTIMALKAN PENJUALAN PADA

PERUSAHAAN PIA MANGKOK DI MALANG”.

B. Rumusan Masalah
Bagaimana anggaran penjualan sebagai alat untuk mengoptimalkan

penjualan pada perusahaan "PIA CAP MANGKOK?”.

C. Tujuan dan Manfaat Penelitian
1. Tujuan
Tujuan Penelitian ini untuk mengetahui anggaran penjualan
sebagai alat untuk mengoptimalkan penjualan pada perusahaan “PIA
CAP MANGKOK”.
2. Manfaat
a. Bagi Penulis
Penelitian dapat menambah pengetahuan penulis tentang
anggaran penjualan sebagai alat untuk mengoptimalkan penjualan
bukan hanya di teori yang sudah di dapat namun, juga dalam
praktek yang sesungguhnya.
b. Bagi Pihak Perusahaan
Hasil dari penelitian ini dapat digunakan sebagai bahan
pertimbangan dalam menentukan dan menyusun anggaran

penjualan oleh perusahaan.
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c. Bagi Pihak Lain
Hasil penelitian ini dapat digunakan sebagai referensi bagi

peneliti selanjutnya yang akan meneliti pada topik yang sama.
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